
การใชภาษาในการโนมนาวใจ
รายชื่อสมาชิก 
๑.นัฐวิชญ กิตติภัทร             เลขที่ ๔

๒.จิรายุ มหาทองคํา             เลขที่ ๙ 

๓.ปภาพินท ปริญญาปริวัฒน เลขที่ ๑๑

๔.จิรัฏฐ ประเสริฐมรรก         เลขที่ ๑๓

๕.พิมพภัทรา สันตะพันธุ        เลขที่ ๑๖ 

๖.ดวงจรินทร ศิริจงกลทอง    เลขที่ ๑๘

๗.กัลยวัลลภ ศรีโรจนภิญโญ เลขที่ ๑๙

๘.มิลินทร ธนสารโสภณ        เลขที่ ๒๐ 

๙.นภสร เทพชะนะกุล            เลขที่ ๒๓



ความหมาย

โนมนาว หมายถึง การกระทําโดยพยายามเปลี่ยนสภาพเดิมของสิ่งใดสิ่งหนึ่งใหเปน
ไปตามทิศทางที่ผูกระทําตองการ

โนม
 เปลี่ยนทิศทางทําสิ่งใดสิ่งหนึ่งใหเปลี่ยน

ทิศทางไปจากเดิม

นาว
 



ความสําคัญของการโนมนาวใจ

● เปนพฤติกรรมการสื่อสารอยางหนึ่ง 

● เพื่อเปลี่ยนความเชื่อ

○ ทัศนคติ 

○ คานิยม

○ การกระทําของบุคคลอื่น 



กลวิธีในการโนมนาวใจ

จนเกิดการยอมรับและเปลี่ยนตามที่ผูโนมนาวใจประสงค

วัจนภาษา อวัจนภาษา



ความตองการพื้นฐานของมนุษยกับการโนมนาวใจ

ความตองการพื้นฐานของมนุษยเปนแรงผลักดันใหมนุษยสรางทัศนคติ ความเชื่อและคา
นิยม รวมทั้งพฤติกรรมอื่นๆ เพื่อสนองความตองการของตนเอง

ความตองการที่จะอยูรวมกันเปนหมูทําใหมนุษยเห็นความสําคัญและประพฤติปฏิบัติ ตาม
แนวที่หมูคณะของตนพึงพอใจ เพื่อที่ตนจะไดเปนสวนหนึ่งหรืออยูรวมกับหมูคณะนั้นได

ดังนั้นหลักที่สําคัญที่สุดในการโนมนาวใจ คือ การทําใหมนุษยเห็นวา                           
ถาเชื่อ เห็นคุณคา หรือกระทําตามที่ผูโนมนาวใจชี้แจงหรือชักนําแลว ก็จะไดรับผลที่ตอบ
สนองความตองการขั้นพื้นฐานของตนนั่นเอง 



กลวิธีในการโนมนาวใจ
๑.แสดงใหเห็นถึงความนาเชื่อถือของบุคคลผูโนมนาวใจ

มีความรูจริง มีคุณธรรม มีความปราถนาดี

-ชี้แจงไดละเอียด
-แสดงความตื้นลึกหนาบาง ใหบุคคลที่

รับสารยอมรับวาผูโนมนาวใจมีความรู

จริงใน

เรื่องนั้นๆ

-สอดแทรกเนื้อหาใหเห็นถึง

คุณธรรมของตน

-นําประสบการณจริงมาเลา

-แสดงใหเห็นจากคําพูด

-ใหคํามั่นสัญญา -แสดงความ

หวงใย

-ชี้แนวทางปฏิบัติตอสวนรวม



๒.แสดงใหเห็นถึงความหนักแนนของเหตุผล

  มนุษยเปนสิ่งมีชีวิตที่รูจักใชเหตุผลจึงตองแสดงใหประจักษวาเรื่องที่ตนโนมนาวใจอยูนั้น 
มีเหตุผลหนักแนนและควรคาแกการยอมรับ

๓.แสดงใหประจักษถึงความรูสึกหรืออารมณรวมกัน 
    
   บุคคลที่มีความรูสึกรวมกันยอมคลอยตามกันไดงายกวา เชนเชื่อถือในสิ่งเดียวกัน 
เคารพรักสถาบันเดียวกัน รังเกียจในสิ่งเดียวกัน เปนตน
    
   ตองวิเคราะหผูฟงอยางละเอียด เพราะการทําใหเกิดอารมณรวมกันอยางสมบูรณ เปนไป
ไดยากมาก อารมณเหลานั้นอาจซอนเรนอยู จึงตองสังเกตอยางละเอียด



๔. แสดงใหเห็นทางเลือกทั้งดานดีและดานเสีย

           การที่จะโนมนาวใจเปนธรรมดาที่จะตองมีทางเลือกหลายทาง หากผูโนมนาวใจ

แสดงแตดานที่ตัวเองอยากใหเห็นก็อาจะไมสัมฤทธิ์ผล แตหากวาชี้ใหเห็นในดานที่ไมดีดวย 

เพื่อใหผูที่ตนโนมนาวใจมีโอกาสใชวิจารณญาน เปรียบเทียบจนเห็นประจักษ วาทางที่

ชี้แนะนั้นมีดานดีมากกวา  

         

 



๕. สรางความหรรษาแกผูรับสาร

         ผูโนวนาวใจควรพิจารณราวาหากเอาจริงจังจนเกินไปการโนมนาวใจอาจจะไมไดผล 

หากเปลี่ยนบรรยากาศใหผอนคลายมากขึ้น ทําใหผูรับสารเปลี่ยนจากอารมณตอตาน

เปนความรูสึกกลางๆพรอมที่จะคลอยตามได โดยการ เริ่มตนดวยเรื่องราวที่ขบขัน

เปนตน

๖. เราใหเกิดอารมณอยางแรงกลา

          เวลาที่มนุษยเกิดอารมณขึ้นอยางแรงกลา(ดีใจ เสียใจ โกรธ วิตกกังวล หวาดกลัว 

หรือ พะวาพะวัง) เมื่อตองตดสินใจในอารมณดังกลาว ก็อาจตัดใจคลอยตามไดงาย 

ตัวอยางเชนการโนมนาวใจคนไปฉีดยาปองกันโรค



ขอสรุปเกี่ยวกับการโนมนาวใจ 

➢ การโนมนาวใจเปนการพูดที่พยายามจะเปลี่ยนความเชื่อ ทัศนคติ คานิยม 

และการกระทําของบุคคล โดยใชนํ้าเสียงที่มีลักษณะเชิงเสนอแนะ ขอรอง วิงวอน หรือ เราใจ 

เพื่อใหเกิดการยอมรับตามที่ผูโนมนาวประสงค



➢ การโนมนาวใจเปนพฤติกรรมกลางๆ มิใชทั้งพฤติกรรมที่ดีและเลว แตขึ้นอยูกับ

เจตนาของผูโนมนาว ถามีเจตนาที่ไมดี การโนมนาวใจนั้นก็จะกลายเปนสิ่งชั่วราย

และอาจกอใหเกิดหายนะตางๆได แตถาเปนเจตนาที่ดี การโนมนาวใจนั้นก็จะกลายเปนสิ่งที่

งดงามและกอใหเกิดผลทางวัฒนะได

การโนมนาวใจ



➢ การเรียนรูกลวิธีในการโนมนาวใจจะตองมีความรับผิดชอบในจริยธรรมเสมอ 

เปนการที่มีความสุจริต ไมขัดตอศีลธรรม วัฒนธรรม และความมั่นคงของชาติ 

ไมเชนนั้นผูโนมนาวก็จะกลายเปนผูที่ไมนาเชื่อถือ แตการที่ไมมีความรูทางดานนี้

จะทําใหบุคคลขาดความรูเทาทัน และอาจเปนเหยื่อของผูมุงรายได

ศีลธรรม

ชาติ

วัฒนธรรม



➢ การโนมนาวใจเปนการกระทําที่มีจุดมุงหมายเสมอ 

โดยใชกลวิธีในการโนมนาวตางๆ เพื่อใหเกิดความ

สําเร็จผล



ภาษาที่โนมนาวใจ
- เพื่อใหเกิดความคลอยตามของผูฟง ผู

พูดตองเลือกใชถอยคําที่สื่อความหมาย

ตามที่ตองการ โดยคํานึงถึงจังหวะและ

ความนุมนวล 

- พยายามใชภาษาที่มีลักษณะจูงใจ และ

สรางความรูสึกใหผูรับสารเกิดความ

คลอยตาม ไมพูดตรงไปตรงมา หรือ

ตําหนิ เพื่อใหผูรับสารไดใชความคิด

พิจารณาดวยตนเอง

- ไมใชนํ้าเสียงที่เปนคําสั่งหรือแสดง

อํานาจโดยไมคํานึงวาจะ

กระทบกระเทือนใจผูรับสารหรือไม

ลักษณะของการใชภาษาเพื่อโนมนาว

ใจ มีทั้งหมด ๔ ลักษณะ

➔ เชิงเสนอแนะ

➔ ขอรอง

➔ วิงวอน

➔ เราใจ



ภาษาที่ใชโนมนาวใจ
● การโนมนาวใจไมจําเปนตองเปนขอความที่ยืดยาวเสมอไป แคใชถอยคําสั้นๆที่กระชับ

และชัดเจน ก็สามารถมีอํานาจในการโนมนาวมนุษยได ซึ่งคําขวัญเปนหนึ่งอยางที่
สามารถโนมนาวใจได เพราะคําขวัญมักจะเปนไปในทางเชิญชวนมากกวาคําสั่ง

● ลักษณะของคําขวัญที่ดี
○ ม ี๑ - ๕ วรรค แตละวรรคใชคําไมเยอะ
○ จังหวะคําในวรรคหรือระหวางวรรคเทากัน เพื่อใหฟงรื่นหู
○ เลือกใชคําที่มีความหมายสะดุดใจ
○ มีคําคลองจอง สัมผัสสระ และ สัมผัสพยัญชนะ
○ เขียนใหตรงจุดมุงหมาย

● แตบางทีคําขวัญก็สื่อความหมายไดไมดีนัก เพราะวามันไมสะดุดตา สะดุดใจผูรับสาร



การพิจารณาสารโนมนาวใจ 
- วิจารณญาณ
- จับเจตนาของผูสงสาร : เกิดประโยชน/โทษตอใคร สวนรวมหรือเฉพาะผูที่โนมนาว
- การพูดคุยแลกเปลี่ยนความคิดเห็น

มี ๓ ชนิด

๑. คําเชิญชวน 

๒. โฆษณาสินคาและบริการ 

๓. โฆษณาชวนเชื่อ



คําเชิญชวน 

คําเชิญชวน คือ การแนะใหชวย
กันกระทําการอยางใดอยางหนึ่ง ซึ่ง
อาจปรากฏตอสาธารณชนในรูปของ
ใบ ประกาศ, แผนปลิว, โปสเตอร และ
การบอกกลาวดวยวาจาเฉพาะหนา
กัน มักจะเปนบอกทางเครื่องขยาย
เสียง ทางวิทยุกระจายเสียง หรือทาง
วิทยุโทรทัศน เปนตน 

สวนมากเปนการเชิญชวนเพื่อ
ทําประโยชนแกสังคม เชน การ
บริจาคโลหิต การบริจาคทรัพยสิน 
เปนตน และมักมีหนวยงานใดหนวย
งานหนึ่งเปนผูรับผิดชอบ ในคําเชิญ
ชวนนั้นมักจะบอกจุดประสงคอยาง
ชัดเจน รวมถึงบอกวิธีปฏิบัติดวย



ตัวอยางของคําเชิญชวน



โฆษณาสินคาและบริการ 
การโฆษณาสินคาและบริการ คือ การ

สงสารโนมนาวใจตอสาธารณะ เพื่อ
ประโยชนในการขายสินคาและบริการ 

 

สินคาเปนสิ่งที่จับตองได เชน เครื่องใช ยานพาหนะ บานจัดสรร เปนตน 
อยางไรก็ตามบริการไมสามารถจับตองได แตเปนการอํานวยความสะดวกในดาน
ตางๆ เชน การทองเที่ยว การรักษาพยาบาล เปนตน  

การจายเงินเพื่อซื้อเวลาหรือเนื้อที่ในสื่อมวลชน เชน หนังสือพิมพ วารสาร วิทยุ 
เปนตน เปนเงื่อนไขสําคัญของการสื่อสารเชิงโฆษณา 



ลักษณะสําคัญของการโฆษณา
๑. สํานวนสะดุดหู สะดุดตา 
๒. ถอยคําสั้นกะทัดรัด และไมครอบคลุมเนื้อหาอยาง
ครบถวน
๓. เนื้อหาที่ชี้ใหเห็นคุณประโยชนและคุณภาพแหง
สินคาและบริการ
๔. ผูโฆษณามักจับจุดออนของกลุมลูกคาเปาหมาย
๕. เนื้อหามักขาดเหตุผลที่หนักแนน และความถูก
ตองทางวิชาการ
๖. สารมักถูกปรากฏทางสื่อหลายครั้ง 



ตัวอยางของโฆษณาสินคาและบริการ



โฆษณาชวนเชื่อ
การพยายามโดยเจตนาที่จะเปลี่ยนความเชื่อ และการกระทําของบุคคลจํานวนมากให

เปนไปในทางที่ฝายตนตองการดวยกลวิธีตางๆ โดยไมคํานึงถึงความถูกตองตามเหตุผลแลว
ขอเท็จจริง

ความรูเทาทันกลวิธีของนักโฆษณาชวนเชื่อจึงมีความสําคัญตอผูรับสารเปนอยางยิ่ง
เพราะจะชวยใหผูรับสารไดใชวิจารณญาณของตนได โดยไมตกเปนเหยื่อของการ
โฆษณาชวนเชื่อ

กลวิธีการโฆษณาชวนเชื่อที่ควรรูมี 3 อัน ไดแก 

การตราชื่อ

การใชถอยคําหรูหรา

การอางอิงบุคคลหรือสถาบัน



การตราชื่อ
กลวิธีที่เบนความสนใจของผูรับสารไปจากเหตุผลแลวขอเท็จจริงเพื่อใหหมดความ
เชื่อถือในตัวบุคคลหรือสถาบันฝายตรงขาม โดยหาคําพูดมาใชเรียกฝายตรงกันขาม
เพื่อเราอารมณของผูรับสาร ทําใหผูที่ไดยินมโนภาพวา บุคคลเหลานั้นมีลักษณะอันไม
พึงประสงค อาจเกินความเกลียดชัง หรืออยางนอยกไมเลื่อมศรัทธา

เมื่อผูรับสารไดยิน เราก็ควรหยุดคิดไมดวนตัดสินใจตั้งขอรังเกียจหรือมีอคติตอบุคคล
หรือสถาาบันที่ถูกตราชื่อนั้น โดยไมพิจารณาหลักการหรือเนื้อหาโดยสิ้นเชิง เพราะ
เทียบเทากับเปนการตัดโอกาสเราเองที่จะไดพบความจริงแลวความถูกตอง

ตัวอยาง : การเรียกผูอื่นวา “พวกหัวรุนแรง” 

(แสดงถึงลักษณะอันไมพึงประสงค)



การใชถอยคําหรูหรา
ผูโนมนาวใจมักใชถอยคํา และเรียบเรียงขอความที่ผูกพันกับความคิด หลักการ บุคคล 

สถาบัน หรืออุดมการณ และดวยอํานาจของถอยคําและขอความนั้น และทําใหผูฟงเชื่อใน
ความคิดของบุคคลนั้นๆ 

การใชคําหรูหรา นาฟง ความหมายดีแตไมชี้เฉพาะ มีอํานาจทําใหผูฟงคลอยตาม ยอม
รับหลักการ แนวทาง ตัวบุคคลในแตละกรณีไดโดยงาย โดยไมติดใจที่จะตรวจสอบความถูก
ตองที่แทจริงของเนื้อหา สวนใหญพบไดในบทสุนทรพจน(บทที่แตงไวสําหรับพูด)

ตัวอยาง :   ดอกไมจํานวนมากที่วางรวมกัน หากวางอยูระเกะระกะ
กระจัดกระจาย ก็จะดอยคาลง  ทั้งยังทําใหรกรุงรังอีกดวย   แตเมื่อเรานําดอกไม
เหลานี้มารอยรวมเขาดวยกันดวยเสนดาย ดอกไมเหลานี้ก็จะกลายเปนพวงมาลัยอัน
งดงาม   เหมาะที่จะนําไปประดับตกแตงใหเจริญตาเจริญใจ   ถาประชาชนแตละคน
เปนเสมือนดอกไมแตละดอก   เสนดายที่ใชรอยดอกไมใหรวมกันอยูอยางมีระเบียบ
งดงามนั้นก็เปรียบเสมือนวินัย         



การอางอิงบุคคลหรือสถาบัน
กลวิธีนี้ใชวิธีการอางถึงสถาบันหรือบุคคลที่ทรงคุณวุฒิ ทรงเกียรติ หรือเปนที่เคารพ

นับถือ เพื่อทําใหผูฟงเกิดทัศนะคติที่ดี หรือเกิดความนิยมชมชอบนโยบาย หลักการ หรือ
อุดมการณของตน เชน การอางวางานของตนเปนงานที่ทําเพื่อชาติบาง เพื่อศาสนาบาง หรือ
สถาบันนั้นสถาบันนี้ไดรับรูและเห็นพองดวย ดวยความที่ผูรับสารมีความเลื่อนใสเปนทุนอยู
แลว จึงทําใหผูรับสารเชื่อในสิ่งที่นําเสอน โดยไมหยุดคิดหรือพิจารณา

ตัวอยาง :อัลเบิรต ไอนสไตน กลาวไววา “จินตนาการสําคัญกวาความรู”



๔. ทําเหมือนชาวบานธรรมดาๆ

❏ เชื่อมโยงความคิดของตอนเองกับชาวบาน

❏ แสดงใหเห็นวาเปนพวกเดียวกัน

❏ ตัวอยาง หากผูโฆษณาตองการเขาไปโฆษณาสารของตนในหมูชาวไร ก็ควรทําตัวโดย

คําพูด การกระทํา ความคิดเห็นใหเหมือนกับบุคคลเหลานั้น 



อางแตที่เปนประโยชนตน

● เสนอแงมุมที่เปนประโยชนแกฝายตนเทานั้น

● พยายามกลบเกลื่อนแงโทษ



อางคนสวนใหญ
➔ ทําใหผูรับสารตระหนัก บุคคลอื่นๆจํานวนมากมายตางพากันเชื่อ ประพฤติอยูใน

แนวทางใดแนวทางหนึ่ง

➔ ทําใหผูรับสารปฏิบัติตามคนสวนใหญ

➔ สรางความคิด ความเชื่อวาโฆษณาชวนเชื่อนั้นเปนที่ยอมรับ

➔ สรางความคิดวาหากใครขัดขืนก็จะเชื่อวาเปนคนผิดแปลกไปจากคนอื่นๆ



แบบทดสอบ
การใชภาษาเพื่อการโนมนาวใจ



๑.คําวาโนม และนาว มีความหมายคลายกันวาอยางไร

ก.  สรางทิศทาง
ข.  เปลี่ยนทิศทาง
ค.  ลดระดับทิศทาง
ง.  แกไขทิศทาง



ตอบ ข เปลี่ยนทิศทาง เพราะโนมและนาวมีความหมายวาทําสิ่งใดสิ่ง
หนึ่งใหเปลี่ยนทิศทาง ไปจากเดิม ขอ ข จึงถูกตองที่สุด



๒. การโนมนาวใจเพื่อเปลี่ยนความเชื่อ ทัศนคติ คานิยม และความ
เชื่อตองใชกลวิธีในดานใด

ก.      ดานวัจนภาษา
ข.      ดานอวัจนภาษา
ค.      ไมใชทั้งขอก็ ก และ ขอ ข
ง.      ก และ ข 



ตอบ ง : ก และ ข เพราะการโนมนาวใจ เปนพฤติกรรมการสื่อสาร
อยางหนึ่งก็คือ การใชความพยายาม เปลี่ยนความเชื่อทัศนคติ คา
นิยม และการกระทําของบุคคลอื่น โดยใชกลวิธีที่เหมาะสม ทั้งใน
ดาน วัจนภาษาและอวัจนภาษา จนเกิดการยอมรับ และเปลี่ยนตาม
ที่ผูโนมนาวใจประสงค



๓. การแสดงความนาเชื่อถือในการโนมนาวใจ มีองคประกอบอะไรบาง

ก.      มีความรูจริง มีคุณธรรม มีความปรารถนาดี
ข.      แสดงถึงความหนักแนนของเหตุผล และสรางจุดยืนใหกับตนเอง
ค.      แสดงใหเห็นขอดีและขอเสียและพยายามทําใหขอเสีย
         มีนํ้าหนักนอยกวา
ง.      ทําใหผูชมเกิดอารมณอยางแรงกลา ไปพรอม ๆกับอารมณรวม



ตอบ ก : มีความรูจริง มีคุณธรรม มีความปรารถนาดี

เพราะขอ ก คือองคประกอบตามทฤษฎีเพื่อแสดงความนาเชื่อถือใน
ตัวผูโนมนาว



๔.ลักษณะของภาษาที่ใชโนมนาวใจ มีทั้งหมดกี่ลักษณะ
 

ก.      ๖
ข.      ๕
ค.      ๔
ง.      ๓



ตอบ ค : ๔ คือมีเชิงเสนอแนะ วิงวอน ขอรอง และเราใจ



๕. จากขอ ๔ องคประกอบของลักษณะของภาษา ที่ใชโนมนาวใจ     
คือขอใด

ก.      เชิงเสนอแนะ วิงวอน ขอความเห็นใจ
ข.      เชิงเสนอแนะ วิงวอน ขอรอง เราใจ
ค.      พูดตรงไปตรงมา เสนอแนะ วิงวอน ขอรอง เราใจ
ง.      จูงใจ ไมพูดตรงไปตรงมา นุมนวล



ตอบ ข : เชิงเสนอแนะ วิงวอน ขอรอง เราใจ

เพราะผูโนมนาวไมควรพูดตรงเกินไปโดยไมถนอมนํ้าใจผูฟง และควร
ใชคําพูดจูงใจ เราใจใหเกิดการคลอยตาม ขอ ข จึงถูกที่สุด



๖.ขอใดตอไปนี้ถูกตอง

ก.      การโนมนาวใจตองใชคําอธิบายยาวๆ
ข.      การใชคํายากๆเปนหนึ่งในลักษณะที่ดีของคําขวัญ
ค.      คําขวัญที่ดีคือใชคําสั้น กระชับ และชัดเจน
ง.      การใชคํานอยไมสามารถโนมนาวใจได



ตอบ ค : คําขวัญที่ดีคือใชคําสั้น กระชับ และชัดเจน

 เพราะขออื่น ๆนั้นตรงขามกับลักษณะของคําขวัญทุกขอ
 



๗. คําเชิญชวนคืออะไร

ก.      การแนะใหชวยกันกระทําการอยางใดอยางหนึ่ง
ข.      การประชาสัมพันธรูปแบบหนึ่ง
ค.      กลยุทธในการโนมนาวใจอยางหนึ่ง
ง.      การเปลี่ยนทัศคติของบุคคล

 



ตอบ ก : การแนะใหชวยกันกระทําการอยางใดอยางหนึ่ง      เพราะ
ขอ ข คือความหมายของการโฆษณา ขอ ค ผิดเพราะคําเชิญชวนไม
ใชกลยุทธิ์ และขอ ง คือความหายของการโนมนาวใจ ขอ ก จึงถูก
ที่สุด



๘. ขอใดไมใชคําเชิญชวน

ก.    ใบปลิวการรับบริจาคโลหิต
ข.     วิทยุกระจายเสียงเรื่องการเลือกตั้ง
ค.    ใบประกาศรับสมัครบริกร

      ง.    โปสเตอรการรับบริจาคแวนใหแกคนตาบอด



ตอบ ค : ใบประกาศรับสมัครบริกร

เพราะคําเชิญชวนเปนการแนะใหชวยกระทําการอยางใดอยางหนึ่ง 
ซึ่งขอ ค ไมใช



๙.โฆษณาชวนเชื่อ คืออะไร
ก.     การโฆษณาเกินจริง
ข.     การพยายามที่จะเปลี่ยนความคิดคน เพื่อผลประโยชน     ของ
ตนเอง

ค.     การโนมนาวใจกลุมคนจํานวนมาก เพื่อใหเชื่อในสิ่งที่ดีๆ
ง.      ความพยายามที่จะเปลี่ยนความเชื่อและการกระทําของบุคคล  
จํานวนมาก โดยไมคํานึงถึงความถูกตอง

 



ตอบ ง : ความพยายามที่จะเปลี่ยนความเชื่อและการกระทําของบุคคล  
จํานวนมาก โดยไมคํานึงถึงความถูกตอง

เพราะโฆษณาชวนเชื่อคือการเปลี่ยนความเชื่อของบุคคลจํานวนมาก
ไปในทางที่อีกฝายตองการ โดยไมคํานึงถึงเหตุผลขอเท็จจริง ขอ ง 
จึงเปนคําตอบที่ถูกที่สุด
 



๑๐. ขอควรรูของกลวิธีของโฆษณาชวนเชื่อ
ก.     การตราชื่อ
ข.     การใชถอยคําหรูหรา
ค.     การอางอิงบุลคลหรือสถาบัน
ง.      ถูกหมดถูกขอ



ตอบ ง : ถูกหมดทุกขอ 
เพราะกลวิธีการโฆษณาชวนเชื่อนั้นมีอยู ๓ ประการ ไดแก การตรา
ชื่อ การใชถอยคําหรูหรา และ การอางอิงบุคคลหรือสถาบัน



ขอบคุณครับ / คะ


